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photo détaillée qui I'aide a comprendre le
mécanisme de sa frappe, et on lui imprime
une analyse détaillée. Avec I'appui du nou-
veau driver Wilson Maxx et de la balle True,
nous allons pouvoir démontrer I'efficacité
d'une combinaison driver / balle idéale afin
obtenir une distance et un contréle maxi-
mumes.

Wilson organisera 125 journées a tra-
vers la France pour vous aider a trou-
ver le driver Deep Red parfaitement
adapté. Pour amplifier I'importance
de ces journées, Wilson s'est associé a
Tourism Ireland (Golfing in Ireland)
pour animer ces manifestations spé-
ciales. Les golfeurs pourront y décou-
vrir le driver et la balle qui leur
conviennent, et auront une chance de
gagner un week-end de golf en
Irlande.

Pour plus d'informations sur le nouveau
Vector Launch System, ou tout autre produit
Wilson Golf, merci de contacter le
04.74.99.08.46 ou visitez www.wilson.com.

2004, PING LANCE SA
GAMME DE CLUBS LA

PLUS IMPORTANTE ET LA
PLUS VARIEE DEPUIS SA
CREATION.

Avec 2 Drivers (Si3 340 et 380), 6 séries de fers des-
tinées a tous les niveaux de joueurs (S59, i3+, G2
Traditionnel, G2 Combo, G2 Lady et G2 Sénior), 2
Bois de parcours (G2 et Tisi Tec) et une nouvelle
série de putters G2i dont le CRAZ-E, Ping continue a
privilégier linnovation, la qualité, le Sur Mesure et le
Service. Aprés 45 ans d'expérience, son message
reste toujours le méme, concevoir des clubs pour
"ceux qui veulent jouer leur meilleur".

MAC GREGOR OBJECTIF
REDEVENIR LA 1ERE
MARQUE POUR LES
JOUEURS PASSIONNES
DE TOUS NIVEAUX.

« Depuis le rachat en 1999 par The Parkside
Group, puissant groupe familial américain,
MacGregor Golf poursuit sa progression et
son repositionnement a travers le monde.

La vision de MacGregor est mainte-
nant affirmée : Redevenir la premiére
marque pour les joueurs passionnés de
tous niveaux.

Dés 2000 MacGregor a lancé un programme
de recherche et développement visant a
concevoir et produire des nouvelles gammes
de produits de qualité a partir de matériaux
et de composants nobles et de renommée
internationale exclusivement. Ainsi en 2003
est apparue sur nos marchés la gamme VIP V-
Foil. Cette gamme, 1025M (muscle), 1025CM
(cavité et muscle) et 1025C (cavité) a été
concue pour les joueurs allant d'un bon
niveau a un niveau confirmé. Les Bois VIP V-
Foil 350cc et 410cc ont été lancés au méme
moment. La reconnaissance du marché a été
immédiate sur ce segment des joueurs et sur
I'ensemble de nos marchés : le retour de la
marque fétiche (107 ans de vie et N°1 jusque
dans les années 90) sur le segment haut de
gamme a bel et bien commencé.

Cette poursuite vers le renouveau du succes
de MacGregor Golf continue aujourd’hui avec
3 grandes nouvelles de taille : Tout d'abord le
rachat en octobre 2003 par MacGregor Golf
USA de 100% des actifs de MacGregor Golf
Japon qui était contréle enmajeure partie par
une holding japonaise. MacGregor Japon est
aujourd’hui un des leaders incontestés sur ce
marché : les ventes de leurs drivers notam-
ment étaient cette année encore N°1 devant
tous nos concurrents. Ce rachat nous permet-
tra donc des 2004 de bénéficier d'une structu-
re financiére solide affichant des résultats trés
performants, mais également et surtout, en
ce qui vous concerne, de bénéficier de leurs

s ancane pius douce, grice & san poyay
“Muscle Fber” de trés grande faile.
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